ESCUELA DE COMERCIO N° 1 “PROF. JOSÉ ANTONIO CASAS”

Trabajo Práctico N° 4

Para 2do año Turno Noche
A- RESPONDE:

1- ¿Qué entiendes por Compraventa Mercantil? 

2- ¿Qué diferencia existe entre la compraventa al Contado y a Crédito?  
3- ¿Qué se entiende por Precio de un bien?

4- Determina los siguientes precios, teniendo en cuenta la siguiente operación: 

“El Comerciante Sr. Díaz, dedicado a la compraventa de muebles de oficina, compra 4 escritorios a $ 2.500 c/u, abona en concepto de fletes $ 500 y los vende a $ 3.500 c/u. “
a- Precio de compra: …………………………………………………..

b- Precio de costo: ………………………………………………………

c- Precio de venta: ……………………………………………………..

d- Utilidad o Ganancia: ………………………………………………

5- ¿Cuál es la diferencia entre bonificación y Descuento?
B- INVESTIGA:

1- Investiga los precios de los siguientes artículos:

	Artículos
	Precio

	
	Almacén
	Supermercado

	Gaseosa Coca-cola de 3 litros
	
	

	Pan Migniones 1kg
	
	

	Mayonesa Hellmanns 500g
	
	

	Tomate 1kg
	
	

	Cerveza “Quilmes” 1 litro
	
	


PRESENTACIÓN: 

ALUMNOS DE 2do 2da y 2do 3ra deben enviar los trabajos al correo de la profesora Zarate Mabel  profmabel@hotmail.com 

COMERCIANTE. CLASIFICACION.
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1- Comerciante por Menor: (minoristas) son los que operan habitualmente con cosas que se miden, venden por metros o litros, en las que se pesan por menos de 19 kg y en los que se cuentan por bultos sueltos. 
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Comerciantes por Mayor: (mayoristas) son los que venden por cantidades superiores a las mencionadas anteriormente. 

3- Comerciantes en General: son aquellos que compran y venden mercaderías. 
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Comerciantes en Particular: son aquellos que compran y hacen fabricar mercaderías por mayor y menor. 

5- Importadores: son los adquieren mercaderías en otros países para luego venderlas en su país. 

6- Exportadores: son los que venden productos nacionales a otros países. 

COMPRAVENTA MERCANTIL.
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“Es un contrato por el cual una persona sea o no propietaria de la cosa mueble, se obliga a hacerla adquirir en propiedad a otra persona, que se obliga por su parte, a pagar un precio convenido y la compra para revenderla o alquilar su uso. “
b-  A Crédito: la venta se realiza a plazo. 

        - Cuenta Corriente: se basa en la confianza entre los comerciantes y su plazo de pago es de 30, 60, 90 días etc.

        - Con Documentos: el Comprador entrega al vendedor documentos de su firma (pagaré), indicando la fecha que abonará el importe.
PRECIO.
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5.1. Clasen:
-  Precio Corr icn((t oLibre: Esel precio normal que tiene
momento determinado en el mcrcndn,_p()r la libre oferta ¥y demanda. 2
- Precio Fijo: Es ¢l que esta fijado por ¢l Estado como precio Gnico. b |
- Precio Maximo: Es el que fija el Estado como tope, pudiendo existir ]
Uuno menor pero no mayor, protegicndo al consumidor. 3
- Precio Minimo: Escl fijado porel Estado, asegurando al productor un %5
precio no inferior al establecido, pudiendo aceptar precios por encima %
dc lo convenido. =
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Precio al Mejor Postor: Es el precio mas allo ofrecido ctt remate :
publico.
Precio de Compra: Es el que se pagé por el bien.
Precio de Costo: Es el formado por el precio de compra mas los gastos
ocasionados hasta su venta. A
i a utihida
Precio de Venta: Es ¢l formado por el precio de costo mas lau

o beneficio que se desea obtener. : ‘
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Minorista). ’ et
Precio por Menor: Es el precio por pequefias cantidades (Minoris

al Consumidor).

.1. Bonificacion:



“Es el valor expresado en dinero de una cosa o servicio.”
Clases de Precios: 
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Precio de Compra: Es el que sc pago por el bien.

- Preciode Costo: Es el formado por el precio de compramés los gastos
« ocasionados hasta su venta.
- Precio de Venta: Es cl formado por el precio de costo mas la utilidad
o beneficio que se desea obtener.
- Precio por Mayor: es el precio por grandes cantidades (Mayorista al
Minorista). :
- Precio por Menor: Es cl precio por pequefias cantidades (Minorista
al Consumidor).
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9.1. Bonificacion:

Es la rebaja en el precio, teniendo en cuenta la cantidad y calidad de
la mercaderia, clase de cliente, etc.

9.2. Descuento:

Es la rebaja en el precio por pago anticipado o pago contra la entrega
del bien (al Contado).
i Angrisani - Lopez

Actividad Econ6mica - CONTABILIDAD [
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BONIFICACIONES Y DESCUENTOS.

